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Printmedia Service
erweitert seine zentralen
Reprodienste um
Web-to-Print

¢

HHAARLEM 1 Million

COLLEGE

Drucke pro Jahr

UNTERNEHMEN UND HERAUSFORDERUNG

Das Haarlem College, das zur Dunamare Education Group gehort, bietet 840 Schiilern eine berufsvorbereitende
Sekundarausbildung auf theoretischem, mittlerem und grundlegendem Niveau an. Kiirzlich wurde das Programm um eine
allgemeinbildende Sekundarschulausbildung erweitert. Die Schule zog vor 15 Jahren von fiinf verschiedenen Standorten in
ein neues Gebdude am Rande von Haarlem in den Niederlanden um. Im ersten Stock des Gebdudes befindet sich ein groRer
Praxisraum, in dem urspriinglich die Druckmaschinen des Ausbildungszweigs Grafikdesign untergebracht waren. Heute ist
der Raum mit Reihen von iMacs und 3D-Druckern ausgestattet — doch Rob Zweepe und Peter Jan Hartsuijker betonen, dass

das Drucken keineswegs verschwunden ist.

Als Head of Facility Support ist Hartsuijker fiir alles rund ums Schulgebdude verantwortlich: ,Ich sage manchmal, dass alles
auRer den Lehrblichern liber meinen Schreibtisch lduft.” Zum Aufgabenbereich gehort auch die hauseigene Reproabteilung
- der Printmedia Service - fiir die Rob Zweepe zustdndig ist. Der Printmedia Service kiimmert sich um die Herstellung von
Lehrmaterialien sowie grafischen Produkten wie Beschriftungen, Plakaten oder Karten. Zweepe, der aus der grafischen
Industrie stammt, kann dabei auf eine breite Palette von Produktionsmitteln zurilickgreifen - darunter ein professioneller
Produktionsdrucker. Im Zuge der geplanten Anschaffung eines neuen Drucksystems musste auch der Wunsch beriicksichtigt

werden, kiinftig Druckauftrage aus der Ferne Gibermitteln zu kénnen.
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Lehrerinnen und Lehrer
nutzen jetzt die Mdglichkeit,
Druckauftrage von zu Hause aus

in unseren Printmedia Service
hochzuladen.

Peter Jan Hartsuijker,

Head of Facility Support

LOSUNG

Hartsuijker erklart: ,Die Lehrerinnen und Lehrer bestellen
ihre Unterrichtsmaterialien wie Stifte, Marker, Hefte

und Tests bereits Giber den Webshop der Schule. Dieses
Bestellsystem funktionierte bisher nur intern, aber wir
wollen es jetzt auch ermdéglichen, einen Druckauftrag von
zu Hause aus in den Printmedia Service hochzuladen.”
Nach einer Marktanalyse durch die Dunamare Education
Group, zu der das Haarlem College gehort, fiel die

Wahl auf Ricoh. Neben der dezentralen Ausstattung

der einzelnen Abteilungen mit Multifunktionsdruckern
kommt im Printmedia Service kiinftig ein tonerbasiertes
Bogendrucksystem Ricoh Pro C7500 zum Einsatz.
Erganzt wird die Losung mit der Software MarketDirect
StoreFront (MDSF) fiir die Bearbeitung von Online-
Bestellungen.

ERGEBNIS

Obwohl sich die Einflihrung der MDSF-Software als

etwas schwieriger erwies als urspriinglich erwartet,
nutzen die Lehrkrafte die Mdglichkeiten der Software
inzwischen voll aus. RegelmaRig werden Druckauftrage

in letzter Minute vorbereitet, damit sie gleich zu Beginn
des Schultages abgeholt werden kénnen. Zweepe: ,Ich
kann diese Auftrdge jetzt auch oft remote auf der Pro
C7500 produzieren lassen, sodass sie direkt bereitstehen.”
Das Produktionssystem ist auRerdem mit einem Inline-
Plockmatic-Broschiirenfertiger fiir die Produktion
professionell gefertigter riickstichgehefteter Broschiiren
ausgestattet. Hartsuijker: ,Solche Broschiiren machen mehr
Eindruck auf die Schiiler, als wenn man ihnen einen Stapel

Matrizen gibt.”

UBER RICOH

Ricoh ist ein flihrender Anbieter von integrierten digitalen Dienstleistungen sowie Druck- und Imaging-L&sungen, die die digitale

Transformation von Arbeitsplatzen und Arbeitsbereichen unterstiitzen und die Unternehmensleistung optimieren. Der Hauptsitz von

Ricoh befindet sich in Tokio. Das Unternehmen ist weltweit tatig und erreicht Kunden in rund 200 Lédndern und Regionen, unterstiitzt

durch fundiertes Wissen, Technologien und organisatorische Fahigkeiten, die in der 85-jahrigen Geschichte des Unternehmens gewachsen

sind. Im Geschaftsjahr, das im Mdrz 2025 endete, erzielte die Ricoh Group einen weltweiten Umsatz von 2.348 Mrd. Yen (ca. 14,76 Mrd.

Euro). Ricohs Mission und Vision ist es, Menschen zu befdhigen, Erfiillung durch Arbeit zu finden, indem wir verstehen und verandern, wie

Menschen arbeiten, damit wir ihr Potenzial und ihre Kreativitat freisetzen kdnnen, um eine nachhaltige Zukunft zu realisieren. Fiir weitere

Informationen besuchen Sie bitte www.ricoh.de.
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